Nova sede
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Vibro-acabadora

Bomag BF600C

A qualidade, poténcia e eficiéncia presentes em toda a linha de produtos BOMAG, também sao
encontradas na nova vibro-acabadora BF600C. E a Romac traz até vocé, com exclusividade ao
Sul do Brasil, esta maquina de tecnologia comprovada mundialmente.

e Mesa vibratoria HS - para até 93 % de pré-compactacao

o Sistema L.C.S.: Para excelente acabamento superficial
das camadas asfalticas Bo M AG

o SIDEVIEW: deslocamento da plataforma para melhor
visualizacao da obra FAYAT GROUP

o ECOMODE: para uma grande economia de combustivel
 Conceito de operacdo: funcionamento intuitivo e

simples

o Correias transportadoras: controladas e revertidas RD I I '
independentemente

« Distribuicao do material pelos eixos sem fim:

controlados e revertidos independentemente www.romac.com.br

* Abas do silo: controladas independentemente Distribuidor exclusivo BOMAG para a Regiao Sul



REFLEXAO

“Bem-aventurado o homem que nio anda
segundo o conselho dos impios, nem se detém
no caminho dos pecadores, nem se assenta na
roda dos escarnecedores. Antes tem o seu pra-
zer na lei do SENHOR, e na sua lei medi-
ta de dia e de noite. Pois serd como a drvore
plantada junto a ribeiros de dguas, a qual di
0 seu fruto no seu tempo; as suas folhas nio
cairdo, e tudo quanto fizer prosperard.”
Salmos 1,1-3
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Alguns textos ou opinides nio refletem necessariamente

o pensamento da empresa, bem como eventuais erros de
impressao ndo sao capazes de gerar quaisquer danos, ficando a
empresa desde jd resguardada diante de tais situagoes.

Parcerias
duradouras

e solucoes
customizadas

uando tratamos de um

segmento de mercado tdo

distinto como a construcio
pesada, entendemos que para alcangar
bons resultados ¢é essencial contar
com parceiros confliveis e que nos
tragam um maior valor ao negdcio.
Acompanhando o cotidiano de nossos
clientes, nos deparamos com grandes
projetos, dificuldades operacionais,
logistica complexa, prazos desafiadores
e diversos tipos de riscos.

Buscando propiciar para nossos
parceiros a melhor solugao, é com
satisfagio  que  apresentamos  a
DX138LC, uma mdquina que foi
projetada exclusivamente para atender
o mercado brasileiro que espera um
equipamento versdtil, rdpido e ainda
mais econémico.

A Romac tem, cada vez mais,
se esforcado para suprir nossos
parceiros com solugdes customizadas,
respeitando as particularidades, que ¢é
o grande diferencial deste segmento de
mercado. Estamos cada vez mais perto
de nossos valiosos parceiros, como
a Coesul, que apresentamos nesta
edigdo, empresa que se destaca por sua
versatilidade em todos os segmentos
de obras de infraestrutura.

Esperamosdesenvolver juntamente
com nossos clientes parcerias cada vez
mais duradoras e eficazes e para isso,
nossa equipe estd sempre pronta a
atender ao cliente.

“Esperamos
desenvolver
juntamente com
nossos clientes
parcerias cada vez
mais duradoras

e eficazes e para
isso, nossa equipe
esta sempre pronta
a atender ao
cliente.”

Jefferson Recus
Diretor Administrativo
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Nova Casa

De casa nova em 2014

Matriz da Romac em Gravatai prepara mudanga para um local mais amplo e moderno para a equipe e
atendimento dos clientes. Novo enderego sera inaugurado no primeiro semestre do ano que vem

Nova drea conta com 35.000 m?

om o crescimento significativo que registrou nos tl-
timos anos, a Romac precisou investir em um novo
espago para abrigar sua matriz, que fica na cidade
de Gravatai (RS). Com 35.000m? de drea total e previsio
de 8.000m? de 4drea construida, a nova sede nasce com o
objetivo de oferecer um local mais moderno e pratico para
o quadro de clientes e colaboradores da empresa. “Na nova
Romac, os setores serdo mais bem distribuidos e mais am-
plos, o que serd ideal para que haja, ainda mais, agilidade
nos processos’, destaca Luis Eduardo Martins, do departa-
mento de Marketing da empresa.
Com previsao de inauguragio para o primeiro semes-
tre de 2014, o novo empreendimento tem como finalidade
proporcionar um atendimento mais eficaz aos clientes da

Unidade também abrigard oficina e depdsito

Romac. Segundo Martins, a oficina e o depdsito também
estardo nessa nova unidade, diferentemente do que ocorre
hoje. “Nos preocupamos em oferecer um servigo de quali-
dade para nossos clientes e parceiros e por isso, apostamos
na nova sede como um local para que o atendimento seja
feito da melhor maneira possivel. Além disso, a matriz de
Gravatai dd suporte as filiais e ¢ preciso oferecer as melhores
condi¢oes de trabalho em um prédio totalmente funcional”,
salienta o profissional.

Obras da filial de Caxias do
Sul em ritmo acelerado

Romac inaugurard sua mais nova filial, na cidade

de Caxias do Sul, na Serra Gaticha. A implantagio

da nova unidade segue a passos largos e estd direta-
mente ligada aos planos da empresa de estar, cada vez mais,
préxima dos clientes, expandindo a drea de atuagao. “Atual-
mente contamos com um espago de exposicoes a disposi¢io
dos clientes, onde apresentamos apenas alguns equipamen-
tos, mas esperamos estar em pleno funcionamento no més
de maio. Vale ressaltar que a drea comercial jd iniciou sua
estruturagio em janeiro, para que garantissemos o melhor
atendimento possivel a regido”, salienta o gerente da filial de
Caxias do Sul, Carlos Batista.

A empresa se destaca no mercado por ser a representante
exclusiva no Sul do pais das marcas Doosan Infracore, Bo-
mag e Dieci e com a nova filial passard a atender, de forma
mais eficaz, 56 municipios da regido. Entre as cidades estao
Sao Francisco de Paula, Bento Gongalves, Lagoa Vermelha,
Vacaria e Bom Principio. “Nossa ideia é chegar com forca
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total nessa regido. A expectativa de faturamento para essa
unidade estd na casa dos R$ 14 milhées jd para o primeiro
ano de atuagio, o que representard cerca de entre 8% a 10%
da receita total da empresa”, destaca Batista.

A unidade est4 localizada na RS 122, Km 66, s/n° - Bair-
ro Forqueta e contard, inicialmente, com 15 colaboradores.

Nova filial fica no bairro Forqueta, na cidade da Serra Gaticha




entro de Distribuicao de

ecas da Doosan inaugura
novo ciclo da empresa na
América Latina

naugurado em novembro de 2012, o novo Centro de Dis-

tribuicao de Pecas da Doosan Infracore no Brasil trouxe

intimeros beneficios para o atendimento e reposi¢io de
pegas para parceiros e clientes da Romac, auxiliando a em-
presa na busca por uma posi¢io de destaque em pds-vendas
no mercado. Segundo o gerente sénior de Pegas da Romac,
Paulo Coracini, a nova unidade trouxe uma celeridade muito
maior na entrega de componentes da marca sul-coreana. “O
material anteriormente necessitava de cerca de uma semana
para chegar ao destino final por meio de importagao. Hoje,
em casos de emergéncia, conseguimos atender ao pedido em
até 24 horas em todos os trés estados da regiao Sul”, destaca.

Para o gerente de Marketing da Doosan na América
Latina, Frederico Martins, a instalagio do Centro garantiu
tranquilidade aos proprietdrios de equipamentos da marca.
“Quando a Doosan chegou ao Brasil, a maior preocupa-
¢do do consumidor dizia respeito a entrega das pegas, pois
as mesmas vinham do exterior. Por isso, a implanta¢do do

Centro de Distribuic¢ao foi vista com bons olhos pelos con-
sumidores”, frisa.

Com aproximadamente 10.000 m?, o Centro fica situado
na cidade de Campinas, interior de Sao Paulo. Para facilitar
a logistica de abastecer revendedores e clientes, a unidade foi
abrigada préxima ao Aeroporto Internacional de Viracopos,
garantindo maior rapidez na entrega dos produtos.

Coracini ainda cita as perspectivas de crescimento da
Doosan no mercado brasileiro, salientando o intuito de au-
mentar sua representatividade no cendrio nacional em apro-
ximadamente 10% nos préximos cinco anos.

Todo este investimento ¢ reflexo do crescimento da
Doosan Infracore no territério latino, que a transformou
em uma das marcas mais requisitadas no mercado. Isso
faz com que, ano apés ano, a empresa lider do segmento
no mercado asidtico, transforma-se em uma das principais
marcas de equipamentos pesados também no territdrio
ocidental.
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Doosan Dealer Policy: um modelo
de gestao e atendimento para as
revendas da marca

Parceria entre a Romac e a Doosan servira para definir questoes a serem
seguidas pelos demais revendedores da empresa sul-coreana no Brasil

constante aumento no nu-
mero de vendas e o exce-
lente suporte que a Romac

disponibiliza sdo caracteristicas que
despertaram a aten¢do do mercado
e das empresas com as quais tem
parceria. Prova disso ¢ que a Doosan
Infracore utilizard a Romac como
parimetro de atendimento e gestio
para definir pontos a serem seguidos
por suas demais revendedoras em
todo o pais.

O projeto, batizado de Doosan
Dealer Policy, serd inserido em eta-
pas e pretende desenvolver, ainda
mais, a capacidade de operagio das
revendas que trabalham com a mar-
ca sul-coreana, implantando, no ter-
ritério brasileiro, a visao e a filosofia
de trabalho da Doosan Infracore.

D. H. Lee, da Doosan e Paulo Cezar Recus, da Romac

Segundo o gerente de Marketing da
Doosan Infracore na América Latina,
Zeno Park, os bons nimeros em termos
de comercializagio e o exemplar apoio
no poés-vendas disponibilizados pela
Romac se destacam. “Essas duas carac-

teristicas foram fundamentais para que a
empresa gaticha fosse a primeira escolhi-
da para padronizar os servicos de acor-
do com os critérios de revenda da nossa
marca. Mesmo com apenas trés anos
de parceria, a Romac ¢ uma de nossas
melhores parceiras no Brasil e estd em
ascensao no mercado’, destaca.

De acordo com o diretor-presiden-
te da Romac, Paulo Recus, a relacao
custo-beneficio ¢ a grande responsavel
pelo excelente nimero de vendas dos
modelos da Doosan. “Performance
e conflabilidade sdo as principais ca-
racteristicas do equipamento. Outros
quesitos importantes sio o bom valor
de mercado e a dtima assisténcia pres-
tada pelo pds-vendas da Romac, que
fazem das mdquinas uma extraording-
ria opgao de aquisi¢ao”, salienta.

Diretor da Bomag realiza visita a Romac

Empresa vé o mercado nacional como um dos mais promissores na América Latina

esteve em viagem ao Brasil, no més de margo, para analisar pos-

siveis otimizagdes que serdo empregadas na producio da nova
unidade industrial da marca no Brasil, na cidade de Campinas (SP).
Para isso, a empresa pretende se habituar ao perfil do consumidor nacio-
nal, visando seu crescimento frente ao mercado.

Aproveitando sua presenga no territério nacional, Karbach ainda
visitou, entre outros locais, a matriz da Romac, em Gravatai (RS). Du-
rante o encontro que teve com os diretores da empresa gaticha, Karbach
apresentou as principais metas da marca no pais para o ano de 2013.

Com o objetivo de se tornar uma das lideres de vendas no ce-
nério nacional, a Bomag investiu aproximadamente R$ 12 milhoes
na implantagio da nova unidade industrial, inaugurada em outubro
de 2012. Ocupando uma drea de 22 mil metros quadrados, a nova
fébrica conta com uma estimativa inicial de produgio de 250 uni-

Odiretor da Bomag na Europa e América Latina, Stefan Karbach,

dades por ano.
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Stefan Karbach, Paulo Recus, Rogério do Nascimento, Arthur Casasola
e Jefferson Recus



Expansao

Dieci chega a regiao sul
do Brasil em busca de
novos mercados

Empresa italiana aposta na versatilidade dos manipuladores telescopicos para
trazer uma mudanca de cultura de trabalho ao pais, procurando se assegurar
como um das principais parceiras da Romac

rocurando investir em novos

mercados, a Romac iniciou,

recentemente, uma parceria
com uma das principais marcas de
manipuladores telescépicos em todo
o mundo: a italiana Dieci. Apostando
na versatilidade dos equipamentos, a
empresa gatcha busca atender varia-
das dreas da construgao civil e segmen-
tos mais especificos, como os ramos da
mineragao e agricola.

Fundada em 1963, a Dieci conta
com filiais na Inglaterra, Alemanha
e Franca, exportando suas mdquinas
para cerca de 80 paises espalhados por
todo o globo. Somente em 2012, o fa-
turamento total da empresa girou em
torno dos 125 milhoes de euros.

Para atender aos mais diversos
segmentos do mercado, a Romac dis-
ponibiliza aos seus clientes e parcei-
ros toda linha de manipuladores da
marca italiana. De acordo com o pre-
sidente da Romac, Paulo Cezar Re-
cus, o mercado no pais é novo, mas
promissor. “A procura pelos equi-
pamentos da Dieci tem aumentado
constantemente por nossos clientes.
Eles se mostram curiosos e entusias-
mados sobre as aplicagoes e a versati-
lidade das médquinas”, disse.

Podendo ser utilizados tanto em
ambientes externos, quanto internos,
os manipuladores telescépicos tém a
flexibilidade entre suas principais van-
tagens, podendo substituir mdquinas
como gruas, guindastes e empilhadei-
ras, oferecendo maior seguranca, pro-
dutividade e rentabilidade.

Para o gerente de Vendas da Dieci

na América Latina, Pedro Quintana, a
chegada dos manipuladores telesc6pi-
cos no Brasil significard uma mudanga
na cultura de trabalho do pais. “Sabe-
mos que, no comego, a aceitagio de
um produto novo é um pouco mais
lenta, mas, com as expectativas de in-
vestimento em infraestrutura para os
proximos anos, esperamos um cresci-
mento de mercado, assim como foi na
Europa e nos Estados Unidos em mo-
mentos de grande desenvolvimento”,
ressalta.

Dieci refor¢a importancia da
parceria

Para Quintana, a regiao onde a
Romac trabalha, que comporta os es-
tados do Rio Grande do Sul, Santa Ca-
tarina e Parand, é de importincia vital
para o desenvolvimento da Dieci no
Brasil. “Presente em uma 4drea de 600
mil quilémetros quadrados e cerca de
25 milhées de habitantes, o trabalho
da Romac ¢ de extrema importincia
para que sejamos lideres de segmento
no mercado brasileiro”, salienta.

O comego de uma longa parceria

Com uma parceria iniciada em
agosto de 2012, a Dieci vé uma se-
melhanca na filosofia de trabalho das
duas empresas e isso se torna um dos
principais fatores para o comeco de
uma longa unido. “Nosso principal
foco no inicio estd em realizarmos
um excelente trabalho, nos aproxi-
mando dos clientes e oferecendo um
servigo técnico de 6tima qualidade”,
disse Quintana.

Empresa italiana aposta em
importante crescimento para 2013
A Dieci aposta em um importan-
te crescimento dos manipuladores
telescopicos no mercado brasileiro
ainda para 2013. “Por estarmos no
comego de nossa parceria, entende-
mos que esse ano serd muito impor-
tante em termos de resultados para as
duas empresas. A Romac estd fazendo
um grande esfor¢o para impulsionar a
Dieci no mercado, o que faz com que
estejamos seguros em atingir as metas
propostas”, ressalta Quintana.
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Acessorios

Engate Rapido DXQ traz maior
seguranca na conexao de
acessorios em maquinas pesadas

Aumento na seguranc¢a e maior agilidade nas trocas de acessdrios sao
alguns dos destaques do modelo da marca sul-coreana

rocurando aumentar a seguran-
Pga e garantir maior agilidade nas

trocas de acessérios em maquinas
pesadas, a Doosan Infracore disponibiliza
para o mercado o Engate Rdpido DXQ.
Através do equipamento ¢ possivel efetu-
ar a troca de pegas especificas de maneira
muito mais ripida em relagao ao sistema
de conexao por pinos.

Um dos grandes problemas da troca
de acessérios nas mdquinas de grande
porte é que esse processo requer muito
tempo de trabalho, resultando em perda
de prazos de entrega e de metas de pro-
dutividade. Com isso, uma das grandes
vantagens dos engates hidrdulicos estd
na redu¢ao do consumo de combustivel,
evitando que o motor fique ligado em

marcha lenta durante o processo de subs-
titui¢ao das pegas.

Com diversos mecanismos de segu-
ran¢a como pino de seguranga, valvula
de retencao e sistema de autobloqueio,
o Engate Rdpido DXQ da Doosan traz
diversos beneficios ao usudrio, sendo
fundamental para explorar toda a versa-
tilidade da mdquina, deixando de lado
o conceito de que cada equipamento ¢
destinado para um determinado tipo
de trabalho.

Fatores como esses fazem do Engate
Répido DXQ Doosan o equipamento
ideal para realizar uma troca ficil, rdpida
e segura dos acessérios de uma mdquina
pesada, resultando em ganho de tempo e,
consequente, aumento na produtividade.

CONFIRA O ViDEO
DEMONSTRATIVO

* A Romac esteve presente no Semi-
nério de Orientacio as Novas Admi-
nistragdes, que aconteceu de 06 a 08
de fevereiro, no Centro de Conven-
coes do Hotel Plaza Sao Rafael, em
Porto Alegre. Na ocasido, a empresa
expds, aos novos prefeitos dos muni-
cipios do Rio Grande do Sul, sua li-
nha de produtos que engloba as trés
marcas internacionais que representa:
Doosan, Bomag e Dieci.

* Atenta as indmeras op¢oes de pu-
blicidade que o mercado oferece, a
Romac apostou em um telao de LED
que estd rodando as suas unidades,
na regido Sul do pais. Jd passou pela
Matriz, em Gravatai, e durante o ve-
rao, ficou na filial de Biguagu, Santa
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Catarina. O teldo desperta a atencio
nas localidades onde j4 foi instalado,
e muitos clientes j4 destacaram que a
ideia ¢ interessante, pois se torna uma
propaganda extremamente chamativa

e de grande visibilidade.

* “Propaganda é a alma do negé-
cio”. Dessa vez, um comercial da
Romac foi ao ar na RBS durante trés
dias: 23 e 30/ de dezembro de 2012
e 06/01 de 2013. A propaganda foi
veiculada durante o programa Lance
Final, que apresentou o especial Gre-
-Nal é Gre-Nal.

* A Romac marcou presenca no Con-
gresso Catarinense de Municipios -
EXPOFECAM, que aconteceu de 25

a 27 de Fevereiro, em Florianépolis
(SC). No local, a empresa apresentou,
para os integrantes do novo adminis-
trativo dos municipios de Santa Ca-
tarina, as indmeras opgoes de equipa-
mentos das trés marcas que representa.

* O presidente da Romac, Paulo
Recus e o diretor Administrativo da
empresa, Jefferson Recus concederam
uma entrevista ao programa Destaque
Brasil, exibido pela TV Bandeirantes
e que retine empresdrios de destaque
do Rio Grande do Sul para discutirem
questoes de diferentes segmentos. Na
oportunidade, Paulo e Jefferson rece-
beram um convite para receber a 182
edi¢io do Prémio Mérito Empresarial
do RS 2013, no dia 03 de Junho.



Www.romac

01 - Pauldo do Volei visita o estande da Romac, no
Seminario das Novas Administragdes, em Porto Alegre

02 - Egidio Giuriatti e Jefferson Recus na Expofecam 2013

03 - Patrick Motta, Vanderlei Siqueira e Edson Vieira no
Show Rural Coopavel

04 - Colaboradoras Romac recebem homenagem no
Dia Internacional da Mulher

05 - Clientes Visitam a Unidade Mével da Romac no Show
Rural Coopavel

06 - Jantar de confraternizacdo de final de ano dos
colaboradores da Romac

07 - Clientes da Romac em visita a fabrica da Bomag, na
Alemanha

08 - Clientes da Romac em visita a fabrica da Doosan, na
Coréia do Sul
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Dx 1 3 8L c Novo modelo da marca sul-coreana traz diversos

itens de série que o diferenciam dos demais

Doosan Infracore traz um novo modelo de es-

cavadeira hidrdulica ao Brasil: a DX138LC. Tra-

zendo o que hd de mais moderno no segmento
de equipamentos pesados, a mais nova mdquina da marca
sul-coreana alia melhor ergonomia, maior confiabilida-
de e baixa manutengio, trazendo excelente desempenho
e diminui¢io no consumo de combustivel, gerando alta
lucratividade.

A escavadeira hidrdulica DX138LC traz diversos itens
de série que a diferenciam dos demais equipamentos a dis-
posicio no mercado. Desenvolvida para potencializar o
trabalho de quem opera a mdquina, faz com que a taxa de
performance do equipamento esteja associada diretamen-
te a0 desempenho do profissional.

Através do sistema hidrdulico de tltima geracio e-EPOS
(Sistema Eletronico de Otimizacao de Poténcia) a escava-
deira hidrdulica da Doosan proporciona méxima eficiéncia
de producio aliado a consumo reduzido de combustivel,
seguindo padrdes internacionais de emissio de poluentes.

Segundo o Gerente Comercial Sénior da Romac,
Patrick Motta, um dos diferenciais do modelo ¢ o novo
motor Doosan DL06. “As novas escavadeiras hidrdulicas
DX138LC tiveram uma otimizag¢do do modulo de inje-
cao de combustivel, resultando numa melhor eficiéncia
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equipamentos a disposi¢ao no mercado-

ot o

no consumo de combustivel, aumentado a autonomia do
equipamento”, disse.

Entre as principais vantagens estd a selecio dos modos
de operagao, onde o operador pode reduzir o consumo
de combustivel utilizando 85% da poténcia do motor
para desenvolver trabalhos variados, ou optar por utilizar
100% da forca do equipamento para a realizacio de ser-
vi¢os mais pesados.

Outro elemento que merece destaque € a alavanca de
controle, que proporciona um comando extremamente
preciso do equipamento, aumentando a versatilidade, a se-
guranga e a facilidade em operagoes como nivelamento e
movimenta¢do de cargas, que requerem o mdximo de exa-
tiddo por parte do profissional. A alavanca ainda oferece
botoes elétricos opcionais para o controle de equipamen-
tos como garras, britadeiras e pingas, que fazem do modelo
DX138LC a mdquina ideal para as mais diversas tarefas.

Motta ainda destacou que a demanda pelas escavadei-
ras hidrdulicas da classe de 14 toneladas, como a Doosan
DX138LC, tem aumentado a cada dia. “Fatores como a
facilidade no transporte e o baixo consumo de combusti-
vel tém levado os clientes de pequeno e médio porte, com
foco na agricultura e nos servi¢os urbanos, a olharem para
esses equipamentos com outros olhos”, salientou.




Destaque para o reduzido consumo de combustivel e
a baixa emissao de poluentes

De acordo com o gerente de Servi¢os da Romac, Ivan-
dro de Moraes, fatores como baixo consumo de combusti-
vel e nivel de emissao de poluentes reduzido sao os princi-
pais destaques da DX138LC. “O sistema de alimentagio
da mdquina, com gerenciamento eletronico e-EPOS e
tecnologia Common Rail, proporciona uma inje¢ao dire-
ta de combustivel em alta pressao nos cilindros, garantin-
do grande eficiéncia na combustio e, consequentemente,
menor langamento de poluentes na atmosfera”, destaca.

Aliando conforto e seguranga, DX138LC proporciona
excelente ergonomia ao operador

Oferecendo uma excelente ergonomia ao operador, o
equipamento busca melhorar a eficiéncia e a seguranca do

DETALHES:

Motorizacao: Motor Doosan DLO6 seis
cilindros 24 valvulas refrigerado a agua

Poténcia do motor: 89 HP a 1.850 RPM
Capacidade do tanque de

combustivel: 267 litros

Peso operacional: 14.000 Kg

operador. Além de maior espaco e melhor visibilidade, ele-
mentos como o ar condicionado de alto desempenho ¢ o as-
sento ajustdvel proporcionam um conforto ainda maior ao
profissional, assegurando excepcionais condi¢oes para que
possa desenvolver o trabalho por um longo periodo de tempo.

Confiabilidade e facil manutengao

A confiabilidade e a praticidade de manuten¢io sio
alguns dos pontos fortes da mdquina. Utilizando técnicas
de projeto por computador, materiais e estruturas de alta
resisténcia, a Doosan efetuou testes sob condicoes extre-
mas para garantir a alta qualidade e a fécil manutengao
do equipamento. Pecas fundamentais como filtro de éleo
do motor, filtro de ar, caixa de fusiveis e entradas de éleo
centralizadas foram desenvolvidas para garantir ficil aces-
so do profissional no momento da manutengio.

A confiabilidade de um produto
contribui para os custos
operacionais globais durante
sua vida util. A Doosan utiliza
técnicas de CAD, materiais
altamente durdveis e estrutura
projetada com qualidade. Os
engenheiros de pesquisa e
desenvolvimento testam todos
os produtos nas condigoes

mais extremas. Durabilidade e
longevidade do produto sao as
prioridades maximas da Doosan.

* Langa refor¢ada: o formato da lan-
¢a foi otimizado por meio de andlise
de elementos finitos, o que possibi-
lita melhor distribui¢ao de carga em
toda a estrutura. Isto, combinado
com materiais mais espessos, signi-
fica maior durabilidade e confiabi-
lidade, pela limitagao da fadiga dos
elementos.
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Showroom apresentou diferentes modelos das marcas que a empresa representa

des

Com 15 metros de comprimento, unidade mével conta com ambiente

climatizado e sala para reunides

Estreia da Unidade Mével

rta a atencao do

publico no Show Rural

Considerada uma das mais importantes do setor agricola
no pais, feira trouxe retornos positivos para a Romac com a
captac¢ao de novas parcerias

Romac comemora os bons
resultados conquistados du-
rante sua participagio na 252
edi¢io do Show Rural, que aconteceu
no ultimo més de fevereiro, no parque
da Coopavel Cooperativa Agroindus-
trial, na cidade de Cascavel, no Paran4.

Criada em 1989, a feira é conside-
rada uma das maiores exposicoes agri-
colas do pais e contou com 72 hectares
de drea para receber cerca de 200 mil vi-
sitantes, entre brasileiros e estrangeiros.
O publico presente pode conferir 430
expositores e, aproximadamente, 4900
demonstragoes técnicas de produtos e
servicos prestados pelas empresas.

Para o diretor Administrativo da
Romac, Jefferson Recus, a participa-
¢do da empresa em um dos principais
eventos do setor no pais é essencial por
conta de seu constante crescimento no
mercado. “Além de mostrar nossos pro-

12 Romac News - Abril 2013

dutos, temos uma maior aproximacao
com nossos clientes e mostramos como
a Romac estd presente para atendé-los
da melhor maneira possivel”, ressalta.

Na feira, o principal destaque do
estande da Romac foi a Unidade M-
vel. Idealizada através de uma parce-
ria entre a empresa gaicha e a gigante
sul-coreana Doosan Infracore, o vei-
culo despertou a atengio do publico,
que elogiou a iniciativa de inovagao
no atendimento ao cliente. Com 15
metros de comprimento, a carreta foi
especialmente projetada para desem-
penhar o papel de escritério itinerante
em feiras, exposi¢des e eventos, con-
tando com ambiente climatizado e
sala para reunides.

Os cerca de 500m? do estande tam-
bém serviram de showroom para mode-
los como as escavadeiras DX225LCA e
DX140LC e a carregadeira D1.200, da

Doosan, além do compactador de solo
BW211 D-40, da Bomag e dos mani-
puladores telescépicos modelos Icarus
40.17 e Apollo 25.6, da Dieci.

Durante os cinco dias do evento, as
mdquinas e equipamentos despertaram
a atencdo dos visitantes. Prova deste
sucesso foram os indmeros contatos
realizados com potenciais clientes, que
procuraram maiores informagoes sobre
as mdquinas e os equipamentos das trés
marcas parceiras da Romac.

Segundo Jefferson Recus, a segun-
da participa¢io no Show Rural trouxe
retornos positivos para a empresa na
captagao de novos clientes. “Muitas ne-
gociagoes tiveram seu inicio na feira e
estao em processo de desenvolvimento.
Como os ciclos de transacio nio foram
encerrados, novas parcerias ainda po-
derao surgir”, lembra o diretor admins-
trativo da empresa.



Escavadeiras de 14
toneladas: sucesso de
vendas em 2012

Relagao custo-beneficio é a grande
responsavel pelo excelente nimero de vendas
dos modelos da marca sul-coreana

s escavadeiras hidrdulicas de
14 toneladas Doosan se des-
tacaram no ano que passou.

Prova disso, foram as 133 unidades co-
mercializadas, que se diferenciam pelo
excelente rendimento e versatilidade.
Representando quase 45% do total de
equipamentos comercializados pela Ro-
mac ao longo de 2012, os equipamentos
tornarem-se os principais modelos em
termos de vendas da empresa gatcha.

Produzidas para proporcionar ex-
celentes resultados de operagao para o
usudrio final, as mdquinas contam com
motor de dltima geragio, desenvolvi-
do de acordo com as novas normas de
emissdo de poluentes europeias, aliando
alto desempenho com baixo consumo
de combustivel.

Com melhor ergonomia, garan-
tindo maior conforto e visibilidade ao
operador, as escavadeiras DX140LC e
DX138LC trazem pecas de alta dura-
bilidade, que apresentam maior con-
fiabilidade e resultam em menores cus-

tos em manutengio, proporcionando
maior rendimento até para tarefas mais
pesadas.

De acordo com o diretor Adminis-
trativo da Romac, Jefferson Recus, a re-
lagao custo-beneficio ¢ a grande respon-
sdvel pelo excelente nimero de vendas
dos modelos da Doosan. “Performance
e conflabilidade sdo as principais carac-
teristicas do equipamento. Outros que-
sitos importantes sio o bom valor de
mercado e a §tima assisténcia prestada
pelo pés-vendas da Romac, que fazem
das mdquinas uma extraordindria op¢ao
de aquisi¢ao”, salienta.

Com prego competitivo no mer-
cado, a Romac foi vencedora de lici-
tagdo junto ao Ministério da Pesca e
Aquicultura, que adquiriu intimeros
modelos DX140LC e os repassou para
diversos municipios da regiao Sul do
Brasil, como Arauciria, Porto de Vi-
toria, Tijucas do Sul e Cantagalo, no
estado do Parand, e Rondinha, no Rio

Grande do Sul.
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“Antes mesmo de adquirirmos
os equipamentos que
necessitavamos, eles

nos foram cedidos para

que testdssemos e
comprovdssemos a qualidade
e o rendimento. As mdquinas
foram aprovadas e vém nos
agradando positivamente ao
longo do tempo”

Leandro Mottola Dihl

@ coEsuL

e m.m
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Coesul se
torna uma
das grandes
parceiras da

ocalizada em Porto Alegre (RS),
La Coesul ¢ tradi¢ao no segmen-

to de obras e prestacio de ser-
vigos para infraestrutura urbana. Fun-
dada no ano de 1969, o foco inicial
da empresa foi no ramo de terrapla-
nagem, mas, com o passar do tempo,
ampliou seu campo de atuagio e hoje,
¢ destaque no setor de construgao e
recuperacio de rodovias, bem como
na implantagio e amplia¢io de infra-
estrutura em plantas comerciais e in-
dustriais de grande porte.

O crescimento demogrifico e a
respectiva adequagio dos principais
centros urbanos exigiram um novo
posicionamento da empresa gaicha
frente ao mercado. Em 1974 a em-
presa expandiu seus negécios, focando
seu trabalho na construgio e incorpo-
racao de imdveis, resultado do investi-
mento feito pelo governo na categoria
de habitacoes populares.

A partir de 1986, a empresa in-
vestiu forte na qualificagio técnica e
operacional voltada ao segmento da
pavimentacdo asfdltica, atividade que
se tornou o principal foco de seu tra-
balho. A implantagio de uma nova
unidade industrial para a producio
de concreto asféltico no municipio de

Romac

Triunfo (RS), trouxe o inicio de uma
nova operacio: a da extragdo e bene-
ficiamento de pedras britadas, que
proporcionou um fortalecimento da
marca e o direcionamento para uma
nova dimensao de negdcios.

Parceria que deu
certo

Segundo o gerente de Manutencio
da Coesul, Leandro Mottola Dihl, a
facilidade de negociagio é uma das
grandes vantagens da parceria com a
Romac. “Antes mesmo de adquirir-
mos os equipamentos que necessitava-
mos, eles nos foram cedidos para que
testdssemos € Comprovassemos a qua-
lidade ¢ o rendimento. As mdquinas
foram aprovadas e vém nos agradando
positivamente ao longo do tempo”,
destaca.

Hoje, a Coesul conta com 9
equipamentos da Doosan Infracore.
Das escavadeiras hidrdulicas da mar-
ca sul-coreana que a empresa tem a
disposi¢do, quatro sio do modelo
DX225LC, além de duas DX140LC,
uma DX53W, uma Solar 75V e uma
DX300LCA.



Clientes

Alta Vista
Terraplenagem - PR

A Alta Vista Terraplenagem, empresa coligada a Impor-
pegas, com sede em Curitiba, no estado do Parand, possui 25
anos de atuagdo no segmento de terraplenagem. A empresa
adquiriu, em agosto de 2012, a terceira escavadeira hidrduli-
ca da Doosan, modelo DX225LCA. O gerente da empresa,
Walter Ferreira Barbosa, disse que os equipamentos estio
tendo excelente produtividade e baixo custo de manutengio,
dando tranquilidade para os diversos trabalhos.

Da esq. para dir: Jovelino J.
do Nascimento Filho, Ge-
rente da filial de Sio José dos
Pinbais; Maraisa Ferreira,
Gerente da filial de Marial-
va; Walter Ferreira Barbosa,
Gerente daAlta Vista; Luiz
C. Buschmann, Consultor
de Vendas Romac e Marco
Aurélio Quadyos, Gerente de
Manutengio da Alta Vista

“O que mais nos motivou pela compra da terceira
unidade consecutiva das escavadeiras Doosan foi

a unido de excelente produtividade, baixo custo de
manutencgdo e a confiabilidade. A 6tima assisténcia
técnica prestada pela Romac nos dd toda a tranquilidade
de fazer qualquer obra em diferentes lugares” - Walter
Ferreira Barbosa

Blumeterra - SC

Com sede na cidade de Blumenau, no Vale do Itajai
(SC), a Blumeterra Engenharia oferece servicos de terra-
planagem, pavimentagio asfiltica, coleta de residuos, entre
outros. Recentemente a empresa adquiriu uma escavadeira
hidrdulica da Doosan, modelo Solar 180W-V. Segundo o
diretor da Blumeterra, Giovani Busnardo, o equipamento
serd utilizado para operagdes na cidade de Correia Pinto, na
regido serrana catarinense.

™ O diretor da Blumeter-
ra, Giovani Busnardo,
recebe a escavadeira hi-
draulica Solar 180W-V
do consultor da Romac,
Renato Spengler

“A experiéncia que a Blumeterra tem com equipamentos
da marca Doosan e a excelente parceria que usufruimos
da Romac nos passa credibilidade e confiabilidade.” —
Giovani Busnardo

Dal Forno
Terraplenagem - RS

Situada na cidade de Panambi, no estado do Rio Gran-
de do Sul, a Dal Forno Terraplenagem Ltda., adquiriu re-
centemente um compactador de solo BW212 D-40, da
Bomag. Segundo o proprietdrio da empresa, Leandro Dal
Forno, a aquisi¢do da mdquina se deu em virtude da ex-
celente relagio custo-beneficio e da étima parceria que a
empresa possui com a Romac.

O proprietdrio da
Dal Forno, Leandro
Dal Forno, rece-
bendo as chaves do
consultor de vendas
da Romac, Darlan
Nestor e do gerente
Comercial da
empresa, Hercilio
Motta

“Adquirimos o compactador de solo BW212 D-40 em
fungdo da confianca e qualidade do equipamento. E
ainda podemos contar com o 6timo atendimento pos-
vendas prestado pela Romac.” — Leandro Dal Forno

Exploserra Detonacdes
Ltda - RS

Com sede na cidade de Garibaldi, na Serra Gatcha, a
Exploserra Detonagoes Ltda oferece servigos de detonagoes,
terraplanagem e transporte de materiais. Em parceria com a
Romac, recentemente adquiriu uma escavadeira hidrulica
Doosan Infracore DX140LC. Segundo o sécio proprietdrio
da empresa, Leandro Kleimpaul, a compra do equipamen-
to vem ao encontro da crescente demanda de trabalho e ao
forte crescimento da Exploserra.

-

Adilar Graciola, o
consultor de vendas
da Romac, Marcos
Corréa e o sécio
proprietdrio da
Exploserra, Leandro
Kleimpanl

“Agradecemos aos clientes, fornecedores e
colaboradores por mais essa conquista. A aquisi¢do da
DX140LC servira para atender nossas expectativas em
aumento da produgédo e demanda” — Leandro Kleimpaul
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Clientes

Kerber & Cia
Pedreiras - PR

Com matriz em Porto Unido, no estado de Santa Cata-
rina e filial na cidade paranaense de Sao Mateus do Sul, a
Kerber & Cia Pedreiras investe constantemente em equipa-
mentos e servicos para melhorar a produtividade ¢ a qua-
lidade dos servigos prestados aos clientes. Segundo o sécio
da Kerber & Cia, Rodrigo Luiz Hobi, a aquisi¢ao da esca-
vadeira hidrdulica Doosan Infracore DX340LCA veio para
suprir a crescente demanda de trabalho da empresa.

: O consultor de
vendas da Romac,
Luiz Weis e o sécio

da KerberesCia,
Rodrigo Luiz Hobi

“A DX340LCA atenderd todas nossa expectativas,
principalmente na demanda de produgéo desejada.
Todas as referéncias que temos da Romac e da Doosan
sdo muito positivas, isso definiu a compra. Temos uma
excelente avaliagdo de desempenho frente as outras
mdaquinas concorrentes.” — Rodrigo Luiz Hobi

LMC Terraplenagem e
Transportes - SC

A LMC Terraplanagens e Transportes, sediada no mu-
nicipio catarinense de Itapod, é reconhecida pela qualidade
dos servigos, trabalhando com um seleto grupo de colabo-
radores, altamente qualificados, que visam rapidez e segu-
ranca nos trabalhos prestados. Segundo o representante da
empresa, Cristiano Goll, a mdquina ¢é a segunda adquirida
pela empresa em parceria com a Romac, que, segundo ele,
preza pelo excelente atendimento aos clientes.

O representante da
LMC, Cristiano Goll
e o consultor de vendas
da Romac, David
Beck

‘A LMC ja possui um rolo compactador BW212

da Bomag e recentemente optou pela compra da
escavadeira hidrdulica da Doosan DX140LC devido a
excelente qualidade e confianga do equipamento” —
Cristiano Goll

L]S Terraplanagem - SC

A 1JS Terraplanagem, situada na cidade de Taid, no estado
de Santa Catarina, oferece servigos de aterro, remogao de entu-
lhos, escavacdes e transporte para os mais diversos tipos de tra-
balho. A empresa conta com uma equipe altamente qualificada,
trazendo o que hd de melhor em equipamentos a disposi¢io no
mercado, garantindo sucesso em obras de qualquer segmento.
Segundo o proprietirio da LJS Terraplanagem, Oswaldo Peters,
a empresa adquiriu a escavadeira hidrdulica Doosan modelo So-
lar 75V apés uma longa pesquisa de mercado, que comprovou a
qualidade e confiabilidade da mdquina.

Oswaldo Peters,
proprietdrio da
LJS Terrapla-
nagem e Renato
Spengler, da
Romac

“Apos uma longa pesquisa de mercado, pudemos comprovar
que a escavadeira hidrdulica modelo Solar 75V, da Doosan
Infracore, aliava qualidade e confiabilidade. A escolha

pelo equipamento se deu por conta da excelente relacdo
custo-beneficio, ideal para quem procura desempenho e
rentabilidade.” Oswaldo Peters
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Messe Engenharia e
Construcao Ltda. - PR

Fundada no ano de 1999, na cidade de Curitiba, no esta-
do do Parand, a Messe Engenharia e Construgio Ltda., atua
na drea da construcio civil e no setor de infraestrutura ro-
dovidrio e tem como foco principal a busca da exceléncia na
prestagdo de servigos e na satisfagio de seus clientes e parcei-
ros. Segundo o representante da empresa, Amarildo Floriani,
o bom desempenho das mdquinas Doosan foi determinante
para a aquisi¢do da escavadeira hidrdulica DX225LCA.

André Biscaia e
Amarildo Floriani
com o consultor de
vendas da Romac,
Alisson Romio

“Quando optamos por adquirir a escavadeira hidrdaulica
Doosan levamos em conta o excelente desempenho da
mdquina, além da boa assisténcia prestada pela Romac.
— Amarildo Floriani

”



Clientes

Prefeitura Municipal de Sao
José dos Ausentes - RS

A Prefeitura Municipal de Sio José dos Ausentes, na
Serra Gaicha, adquiriu junto @ Romac uma escavadeira hi-
drdulica da Doosan Infracore, modelo DX180LC. Segun-
do o prefeito, Paulo Roberto Paim Guimaraes, a excelente
relagio custo-beneficio proporcionada pelo equipamento
foi decisiva na compra por parte do municipio.

Preféito Paulo Roberto
Paim Guimardes

com consultor de
vendas da Romac

Renato Garcia e o

secretdrio de Obras

=i i =i -.;ws--;*"'."""“':“:: do municipio, Paulo

i Afonso da Silva

“A escavadeira hidrdaulica DX180LC é o primeiro
equipamento da marca Doosan que a Prefeitura
Municipal de Séo José dos Ausentes adquiriu.
Acreditamos na qualidade da mdquina para atender as
demandas da populagdo.” — Prefeito Paulo Roberto Paim
Guimaraes

Secchi Servicos de
Terraplanagem - SC

Com sede em Joagaba, no estado de Santa Catarina, a
Secchi Servigos de Terraplanagem LTDA, conta com mais
de 10 anos de experiéncia no ramo. Recentemente, a em-
presa adquiriu uma escavadeira hidrdulica da Doosan, mo-
delo DX180LC. Segundo o proprietdrio, Rodrigo Secchi, a
crescente demanda de trabalho levou a empresa a adquirir
0 equipamento.

Rodrigo Secchi
com o consultor
de vendas Paolo
Troggian e Genir
Secchi

“Sabemos do excelente atendimento que a Romac
dispoe aos seus clientes, por isso optamos por adquirir a
DX180LC, que nos trard ainda mais produtividade para
atender nossa demanda de trabalho” — Rodrigo Secchi

Terraplenagem Santa
Terezinha - PR

Empresa com sede na cidade de Campina da Lagoa, no
centro-oeste do estado do Parand, a Terraplenagem Santa
Terezinha adquiriu, recentemente, uma maquina através de
parceria com a Romac. O proprietdrio, llson de Almeida,
destacou que fez diversos comparativos com diferentes es-
cavadeiras hidrdulicas a disposicio no mercado e acabou
optando pela Doosan DX140LC, devido as vantagens ofer-
tadas pela Romac.

Os proprietdrios
Keila e llson de
Almeida recebem as
chaves da mdquina
das mdos do con-
sultor da Romac,
Vanderlei Siqueira

“Fizemos diversos comparativos com diferentes mdquinas
a disposigdo no mercado. A boa relagdo e o excelente pos-
vendas oferecidos pela Romac foram alguns dos fatores
que nos levaram a optar pela compra da escavadeira
hidrdulica DX140LC da Doosan.” — lison de Almeida

XIV Voltas

Terraplenagem - PR

Fundada em margo de 1999, a XIV Voltas Terraplenagem,
com sede na cidade paranaense de Jaguariaiva, oferece servigos
voltados 2 drea de terraplenagem como escavagio, compacta-
¢do e transporte. Recentemente a empresa adquiriu uma esca-
vadeira hidrdulica da Doosan Infracore, modelo DX140LC.
O representante da XIV Voltas, Sebastido Quatorze Voltas,
disse que o excelente atendimento pds-vendas prestado pela
Romac foi decisivo para a compra do equipamento.

=i Representante da
XIV Vaoltas, Sebas-
- tido Quatorze Vol-
tas e o consultor de
vendas da Romac,
Gilmar Santos

“Atualmente contamos com cerca de 40 equipamentos,
sendo trés escavadeiras hidrdulicas Doosan DX225LCA
e uma DX140LC. Além da qualidade do equipamento, o
servigo de atendimento da Romac foi essencial para a
compra.” — Sebastiao Quatorze Voltas
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Colaboradores

‘Destaque de treinamento
realizado pela Doosan,
Adriano Gomes pretende
seguir os estudos e se
especializar na area de
mecanica o’

esmo jovem, o auxiliar mecinico Adriano
Reinaldo Gomes, de 25 anos, foi reco-
nhecido pelo bom desempenho que apre-
sentou em treinamento desenvolvido pela Doosan
Infracore, na matriz da Romac, em Gravatai (RS).
Dono da melhor nota no curso, Adriano conquis-
tou o lugar de colaborador destaque desta edigao da
Romac News. O treinamento da Doosan Infracore,
realizado entre os dias 17 e 21 de dezembro, reuniu
grande parte dos técnicos em mecanica da Romac e
serviu para trazer mais instrugoes tanto de elétrica,
quanto de hidrdulica dos equipamentos da marca
sul-coreana.

Adriano trabalha hd pouco menos de um ano na
empresa e se diz pronto para encarar novos desafios,
jé projetando um futuro sélido. “Sei da importincia
que os estudos tém para nosso crescimento profissio-
nal. Como pretendo seguir na drea de mecinica, atu-
almente estou fazendo o curso Técnico em Mecanica
na unidade do SENAI em Gravatai”, disse.

Embora tenha pouco tempo de profissao, Adria-
no visa construir uma longa carreira dentro da pré-
pria Romac, empresa que acreditou e investiu em seu
potencial. “Primeiramente, quero terminar minha
especializagao de técnico em mecanica. Mas, para o
futuro, tenho a intencao de cursar a faculdade de En-
genharia MecAnica, para conseguir novas atribui¢oes
dentro da empresa”, destaca.
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" Pioneiro em
“vendas da inarca
Doosan Infracore,

o consultor Renato
Garcia destaca
o0 excelente

ambiente de
trabalho na
empresa: “Somos
uma grande ,.os
familia Romac”

enato Garcia ¢ parte importante da histéria da Romac. Isso
porque o profissional estd na empresa desde o inicio da par-
ceria com a Doosan Infracore, o que o tornou pioneiro nas
vendas da marca sul-coreana no Rio Grande do Sul. Com 18 anos
de experiéncia na drea de vendas, sendo quatro deles como consul-
tor da empresa gaicha nas regioes do litoral gaticho e do Vale do
Paranhana, Renato ¢ um dos colaboradores destaque desta edicio
da Romac News.

Aos 41 anos de idade, o colaborador destaca o excelente ambien-
te de trabalho da empresa, que segundo ele, ¢ de muita unido entre
todos. “Na Romac, a equipe procura convergir para uma mesma
direcio. Isso fez com que me identificasse com a empresa logo que
cheguei. Todos os colegas sao excepcionais, sejam eles da drea de
servicos, pegas, administrativo e demais setores. Somos uma grande
familia Romac”, salienta Renato.

Sendo o primeiro vendedor da Romac apds a parceria com a
Doosan, o consultor de vendas diz que a unido entre as duas marcas
fez com que 0 nome de ambas crescesse, constantemente, no merca-
do da regido Sul do Brasil. “Muito em fungao de seus pontos fortes,
a Doosan deixou de ser uma aposta para se tornar uma realidade
no segmento de miquinas pesadas. Fatores como esses, aliados ao
excelente atendimento pds-vendas prestado pela Romac, auxiliaram
a alavancar as duas empresas na nossa rea de atuagao”, destaca.

Renato conta que j4 vislumbra a ideia de acrescentar novos co-
nhecimentos, visando crescer ainda mais profissionalmente. “Pen-
so em fazer o curso de engenharia mecanica. Assim, vou poder me
apropriar melhor dos conhecimentos mais técnicos que envolvem a
drea”, conclui.




Doosan Infracore

Escavadeira Doosan DX225LCA

Transformai
nova realid

Imbativel em produtividade e custo operacional.

A escavadeira Doosan DX225LCA & camped em ergonomia e seguranga.

Produzida com qualidade superior, reduz a necessidade de manutengdo e a grande
forca de seu motor gera efici@ncia méxima no desempenho dos servicos que estao
transformando o nosso pals. Indicada para obras de infra-estrutura, construgdo e
mineracdo, & ideal para empreiteiras, prestadoras de servico e empresas de locacdo.

DOOSAN www.doosaninfracore.com



Alcance o topo.

Toda a qualidade e a tradicao dos produtos
Dieci vocé encontra na Romac.

A Dieci é a renomada marca italiana
fabricante de manipuladores telescopicos
para diversos segmentos do mercado.
Possui uma linha ampla e completa, capaz
de satisfazer todos os requisitos de
aplicacées com um resultado superior.

Estas maquinas estdo a sua disposicao na
Romac. O atendimento e servico que vocé
ja conhece, agora com uma gama de
produtos ainda mais completa, para
melhor atendé-lo.

DIEGE

[/ Romac |

www.romac.com.br




